· По сайту.

У  нас есть хостинг. Зарегистрированный акаунт, то есть сайт, мой друг друг помог сделать стартовую страницу для этого сайта с темой для магазина, теперь планы задействовать этот сайт  и для другого направления, то есть для посреднических услуг. Есть панель управления хостинга  https://server7.hosting.reg.ru/manager/ispmgr  login:  user_0000581203 password:  barbarella    Есть ли опыт  у Джорджа с созданием сайтов через панель ISP manager? Т.к. у меня что-то с этим не получилось,  начал изучать htmxl  редакторы и прочую литературу, но в итоге мне мой друг, который работает системным администратором помог с этим делом.
                А вот наш сайт www.ffangels.com 
· Суть работы такова

 Находить клиентов, которые заинтересованы  в этих услугах. Например американской фирме нужно приобрести (или продать) что то из строительных материалов , например ламинат,  у клиента необходимо узнать данные по запрашиваемому товару, то есть какой именно нужен, страна производитель (сейчас уже некоторая инфа есть по китайским производителям ламината), потолок цены (т.е. до какой цены и их интересует товар этот), далее начинаем поиск по подбору продукции для клиента. Возможны отправки образцов товара клиенту, пересылка за счет клиента. Если все устраивает,  клиент заключает сделку с поставщиком и с нами об оказании информационных услуг по подбору поставщика или клиента. По завершению он оплачивает за наши услуги. Цена наших услуг будет от 1% до 5%. В зависимости от объема работы: 
· Поиск потенциальных партнеров, поставщиков специализированной продукции и оборудования. 
· Определяем  наиболее эффективные  для Вас варианты сотрудничества.
· Запрос  технической, ценовой и др. информации 

· Ведение предварительных переговоров с зарубежными компаниями 
· Контроль над корректным и своевременным исполнением сделки
· Контроль за соответствием  комплектации  груза  договорным условиям при сдаче его транспортной компании
· Проверка таможенной документации

· Доставка договоров, расчетных и других видов документов за рубежом

· Продвижение товаров или услуг Вашей компании на зарубежных рынках. 

·  Активный поиск  клиентов.
Фирма ведь может быть заинтересована в долгосрочном, постоянном представительстве их интересов за рубежом. Тогда оплата совсем по другой системе.  Или плюс к поиску поставщика ещё и оказание контроля за отправкой товара, логистические услуги, …. А если сделка на 100 000 usd и наш процент от сделки 1%, то мы должны получить 1 000 usd, такая сумма может быть только чисто за информационные услуги, то есть без всяких пересылок и выездов…   

· Как вести поиск.
Я прикрепила таблицу, в которую надо вносить сначала все более-менее «интересные» фирмы, которые в Интернете найдешь по поиску. Например, вносишь в строчку поиска слова «фирмы штата …», нажимаешь поиск и выбрав сайт со списком фирм вносишь по данному примеру данные на каждую более-менее «интересные» фирмы, а потом отправляешь заготовленный шаблон с коммерческим предложением посреднических услуг на их эл.почту (или по указанному элику или вносишь свое предложение в их форму переписки на их сайте (обратная связь). 
У себя в таблице выделив цветом отправку предложения, фиксируете это. И при запросе-ответе-отклике фирмы  в последнюю графу вносите информацию полученную от него. А нам срочно перекидываете запрос от него, который фирма  должна сделать в письменном виде на ваш элик.                                  
Так же к нам могут обратиться в Европе или Азии с  просьбой найти поставщика для закупа или клиента для продажи в Америке. И вы будете искать у себя по требуемым параметрам. 

Если фирма заинтересовалась предложением, надо отослать эту форму запроса. В своем запросе фирмы должны обязательно упомянуть :

Предварительная заявка на услуги по представлению интересов компании за рубежом
Фирма________________

Контактное лицо (Фамилия Имя)_________________ 
 
Город __________________________
Контактный телефон __________________
Email _____________________________
Адрес в Internet:
www……………………….
Выберете интересующие Вас услуги 
  

·  Поиск потенциальных партнеров, поставщиков специализированной продукции и оборудования. 
· Определение  наиболее эффективного  для Вас варианты сотрудничества с клиентом (поставщиком).
· Запрос  технической, ценовой и др. информации 

· Ведение предварительных переговоров с зарубежными компаниями 
· Контроль над корректным и своевременным исполнением сделки
· Контроль за соответствием  комплектации  груза  договорным условиям при сдаче его транспортной компании
· Проверка таможенной документации

· Доставка договоров, расчетных и других видов документов за рубежом

· Продвижение товаров или услуг Вашей компании на зарубежных рынках. 

·  Активный поиск  клиентов.

· Специальные задачи. 
 

· Указать интересующие Вас страны
Конечно, этот запрос надо срочно сделать на сайте, и страничку с освещением этой посреднической деятельности. Пока делаем так. 
· Как отправлять предложение.
Было бы отлично, если бы Джоржд установил у себя Microsoft Outlook  и мог бы отправлять с почтового ящика сайта предложение, т.к. это выглядит фирменным достойным бланком. Отправляю сейчас как образец свое предложение. У Дениса своя «подпись» и свой элик на сайте. Т.е. у него был бы свой элик на сайте. Спроси, если он сделает, а это занимает несколько минут и бесплатно через Инет, то будет супер! 

· Ждем от вас вопросы и ответы на наши вопросы.
